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Cisco hat einmal mehr seinen langjährigen Technolo-
giepartner HP mit einem Award ausgezeichnet: 
Services Partner of the Year 2007, und zwar in den
Regionen weltweit, Europa und Deutschland.

Langjährige Zusammenarbeit
Bereits seit 17 Jahren besteht die strategische 
Partnerschaft zwischen Cisco und HP. Kunden profi-
tieren von einem Lösungs- und Serviceportfolio, das
dank der engen Zusammenarbeit umfassende Inter-
operabilität und Flexibilität garantiert. Mit der Zertifi-
zierung als Gold-Partner belegt HP seine Kompetenz
im Umgang mit Cisco-Lösungen, wenn es um das
Design, die Implementierung und die Wartung von
integrierten Kundennetzwerken geht. Zudem bieten

HP und Cisco einheitliche Support-Dienstleistungen.
Das heißt: eine Anlaufstelle für Kunden, die ihre
Unternehmensnetze weltweit instand halten müssen.

Das Angebot der beiden Technologieführer erstreckt
sich auf die Bereiche Unified Communication & 
Collaboration, Infrastruktur im Rechenzentrum, WAN-
Optimierung, Wireless- und Mobility-Lösungen, 
Sicherheitstechnologien sowie den Gesundheitsmarkt
einschließlich Krankenhausmanagement. 

Auszeichnungen in Serie
Da HP inzwischen zu einem wichtigen Erfolgsfaktor
für Cisco geworden ist, ist es kein Wunder, dass 
diese Leistung sich in entsprechender Anerkennung
niederschlägt. Bereits in den vergangenen Jahren
wurde HP von Cisco mehrfach ausgezeichnet, u.a.
erhielt HP Deutschland den Preis „Cisco Solution
Partner of the Year 2006“. 

In diesem Jahr hat der Netzwerkriese im Rahmen 
seines Partner Summits den Award „Services Partner
of the Year 2007“ an HP Deutschland vergeben. 
Insgesamt wurde HP für herausragende Ergebnisse
und exzellentes Servicewachstum mit folgenden 
Preisen ausgezeichnet:
• Service Partner of the Year, Deutschland
• Service Partner of the Year, Europa
• Service Partner of the Year, Global

Michael Ganser, Vice President Cisco Europa und
Geschäftsführer Cisco Deutschland, sparte in seiner
Laudatio nicht mit Lob für den langjährigen Partner.
»HP ist mit seinen umfangreichen Erfahrungen auf
dem Gebiet der Rechenzentren und seiner Fokussie-
rung auf Applikationen einer unserer Fokus-Partner 
in Deutschland. Wir sind sehr erfreut, dass Sie mas-
siv in Ihr Team, Trainings, den Finanzrahmen und
Vertriebsprogramme investieren. Programme, die 
eindeutig auf Wachstum mit Cisco ausgerichtet sind.
Ausgezeichnete Service-Leistungen, die sich auch 
in hohe Wachstumsraten niederschlagen, runden
das Bild ab und begründen die Auszeichnung als
klassenbester Service-Partner des Jahres 2007.«

»Über die Auszeichnung zum Service Partner des
Jahres freuen wir uns sehr und bedanken uns bei 
Cisco für diese außerordentliche Wertschätzung«,
betont Heiko Meyer, Geschäftsführer Hewlett-Packard
GmbH und Vice President TSG Sales Deutschland.
»Der Titel Service Partner of the Year unterstreicht
den Erfolg und das überproportionale Wachstum
von HP im Beratungsgeschäft auf Basis von Cisco-
Lösungen. Diesen Erfolg werden wir in Zukunft in 
enger Zusammenarbeit mit Cisco noch stärker aus-
bauen und uns neben dem klassischen Cisco-Netz-
werkgeschäft vor allem auf innovative Projekte in 
den Bereichen Datacenter und Unified Communica-
tions konzentrieren.« 

»HP ist mit seinen umfangreichen
Erfahrungen auf dem Gebiet 
der Rechenzentren und seiner
Fokussierung auf Applikationen
einer unserer Fokus-Partner in
Deutschland. Ausgezeichnete
Service-Leistungen runden das 
Bild ab und begründen die 
Auszeichnung als klassenbester

Service-Partner des Jahres 2007.«
Michael Ganser, Vice President Cisco Europa und
Geschäftsführer Cisco Deutschland 

»Der Titel Service Partner of the
Year unterstreicht den Erfolg und
das überproportionale Wachstum
von HP im Beratungsgeschäft auf
Basis von Cisco-Lösungen. Diesen
Erfolg werden wir in Zukunft in
enger Zusammenarbeit mit Cisco
noch stärker ausbauen und uns
neben dem klassischen Cisco-
Netzwerkgeschäft vor allem auf innovative Projekte
in den Bereichen Datacenter und Unified Commu-
nications konzentrieren.«
Heiko Meyer, Geschäftsführer Hewlett-Packard GmbH,
Vice President TSG Sales Deutschland  




